
Erfolgsfaktoren für das Agenturwachstum

48%
aller Versicherungsverträge werden bei 

Einfirmenvermittlern abgeschlossen.

Bild: Felix Brendler auf Pixabay



Wie hat sich das Neugeschäft gemessen am Prämienvolumen im Vergleich zum Vorjahrzeitraum entwickelt?

Versicherungsagenturen wachsen kontinuierlich weiter,
hauptsächlich in den SUHK-Sparten

Basis: 6.000 Interviews mit Agenturinhabern / Einfirmenvermittlern der 22 größten Ausschließlichkeitsvertriebe
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Mittelwertberechnung über Skala von 0 bis 100 

oberhalb der Säulen: 50=Expansionsschwelle
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Einfirmenvermittler behaupten weiterhin knapp jeden 
zweiten Versicherungsabschluss für sich

Quelle: Sirius Campus Kundenmonitor e-Assekuranz, jährlich n=10.000 private Versicherungsnehmer

Abschluss innerhalb der letzten 2 Jahre: Über welchen Vertriebsweg haben Sie die jeweilige Versicherung 
abgeschlossen? – vertragsübergreifende Analyse
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Alle Ausschließlichkeitsvertriebe sind in den SUHK-Sparten seit 
2020 gewachsen, aber die Pandemie hat das Ranking verschoben

Wachstum Premiumvolumen Sparte Komposit 2020-2023 nach VU
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Wachstumsindex 

von
0= stark verloren

25= etwas verloren

50= etwa gleich 

geblieben

75= etwas gestiegen

100= stark gestiegen

Basis: 6.000 Interviews mit Agenturinhabern / Einfirmenvermittlern der 22 größten Ausschließlichkeitsvertriebe



Entscheidungsprozesse verstehen und 
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Entscheidungsprozesse mit Behavioral Economics optimieren 
und Erfolge ernten 
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