aller Versicherungsvertrage werden bel

Einfirmenvermittlern abgeschlossen.




Versicherungsagenturen wachsen kontinuierlich weiter, __ [ sirius
hauptsachlich in den SUHK-Sparten campus

Wie hat sich das Neugeschaft gemessen am Pramienvolumen im Vergleich zum Vorjahrzeitraum entwickelt?

Kompositversicherungssparten Krankenversicherungssparte Lebensversicherungssparte
2 71 62 71 70 60 55 58 59 58 49 56 53

2020 2021 2022 2023 2020 2021 2022 2023 2020 2021

B stark verloren (0)
Mittelwertberechnung tber Skala von 0 bis 100
oberhalb der Saulen: 50=Expansionsschwelle B etwa gleich geblieben (50)

B etwas gestiegen (75)
Basis: 6.000 Interviews mit Agenturinhabern / Einfirmenvermittlern der 22 groBten AusschlieBlichkeitsvertriebe ®  stark gestiegen (100)

-




Einfirmenvermittler behaupten weiterhin knapp jeden __ | sirius
zweiten Versicherungsabschluss fir sich campus

Abschluss innerhalb der letzten 2 Jahre: Uber welchen Vertriebsweg haben Sie die jeweilige Versicherung
abgeschlossen? — vertragsiibergreifende Analyse

2023 20 | 7 | a2 13 11 RETYT .
505> S —— b E—— 1 v 2 - meee e v | Einfirmenvermittler
2021 I ] | I N - WA | - s s | = Biiro / Agentur /
2020 I} S I W 14 11 Geschaf I
2019 I N . e W3 12 10 eschattssstelle
2018 I} .Y e EN EIE I | = 7 Hause mit Vertreter
2017 I - e e ey A 7 3T 10 10
2016 I N ] e Y. P 3 10 7
2015 I N S A KNV VA
2014 I | I .. W 217 g
2013 I 7. N ] | I I 1o I .
2012 - 7. N S - e - W3 1
2011 D] I | - I N : )
2010 . S e T - I e A s BT 11
2009 ] Y | I G
2008 - T | M - 1 - S B
2007 Y. N . | R A 5 "Hg 3|
2006 I Y - I R A B 1 4
2005 I Y | S =4 020
2004 - . e . B W12
2003 I N . . I Y 5 12
B Bliro/Agentur/Geschaftsstelle B zu Hause mit Vertreter ® Bank Makler
Arbeitgeber telefonisch direkt = schriftlich direkt andere Dienstleister
m Point of Sale 1 Internetseite der Vers. (ab 2013) ® Vergleichsportal (ab 2013) B online gesamt (bis 2012)

Quelle: Sirius Campus Kundenmonitor e-Assekuranz, jéhrlich n=10.000 private Versicherungsnehmer



Alle AusschlieB3lichkeitsvertriebe sind in den SUHK-Sparten seit _ g sirius

2020 gewachsen, aber die Pandemie hat das Ranking verschoben campus
Wachstum Premiumvolumen Sparte Komposit 2020-2023 nach VU
mittlerer Wachstumsindex 2020-2023 nach Gesellschaften Entwicklung 2020-2023 in Indexpunkten (Ranking)
HanseMerkur NN 66 I 16,2
Zurich I 72 I 8,2
ARAG I 72 I 8,0
HDI I 71 I 75
AXA I 67 —C
VGH I 9 . 37
Provinzial I 74 N 32
Barmenia NN 62 N 23
SIGNALIDUNA I 76 H o9
Wirttembergische I 72 l 03
Debeka NN 69 041
Gothaer NN 64 -06 I
NURNBERGER I G5 2,4
HUK-COBURG I 69 -2,5 m B
Mecklenburgische —IEEEEEEG—G— G5 -2,6 Wachstumsindex
Allianz I 66 -3,4 I von
Concordia NN 65 -4,9 . 0= stark verloren
ERGO I 71 -5,4 . 25= etwas verloren
Continentale GGG 70 -6,6 I 50= etwa gleich
LVM I 70 -6,7 I geblieben .
R+V Versicherung I 65 -12,6 I 75= etwas gestiegen
DEVK I 66 17, S 100= stark gestiegen

Basis: 6.000 Interviews mit Agenturinhabern / Einfirmenvermittlern der 22 gro3ten AusschlieBlichkeitsvertriebe



Entscheidungsprozesse verstehen und
wirksam gestalten

Uber Sirius Campus

Sirius
campus




Dein Ansprechpartner zu dieser Untersuchung

Kontakt

Dr. Oliver Gaedeke
Grinder & Geschaftsfihrer

Oliver.Gaedeke@siriuscampus.de

Direkt: +49 152 38 24 66 40
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Entscheidungsprozesse mit Behavioral Economics optimieren
und Erfolge ernten

Uber Sirius Campus

v |
Wirksame Angebote ) - K““'ile“ /
entwickeln & - entschieden
v - machen

[
A
e 0V L

K\aufe"htschfidungen mit den Select
Typen einfaih und wirksam gestalten.
-

Absatz und M
Ertrag steigern
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Aufmerksambkeits- Kauf- und Preis-
starke Ansprache bereitschaft
gestalten steigern
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www.siriuscampus.de und www.select-typen.de



http://www.siriuscampus.de/
http://www.select-typen.de/

Verkaufst du noch oder gestaltest
du schon den Entscheidungsprozess
deiner Kunden?

Sirius Campus GmbH | Im Klapperhof 33¢ | 50670 K&In

info@siriuscampus.de | +49 221 42 330 200 | www.siriuscampus.de
Geschéftsfihrer: Christoph Miller & Dr. Oliver Gaedeke | Sitz der Gesellschaft: Koln | Handelsregister: HRB 94315 | Amtsgericht KoIn
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