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Online-Konferenz am 22. Juni 2022 von 9:30 bis 12:00 Uhr
Investitionsentscheidungen

fur energetisches Sanieren

Agenda
09:30 Uhr  Warming-Up & BegriBung

10:00 Uhr  Rickblick: Investitionsentscheidung

bei Wohneigentimern und KMUs
Dr. Oliver Gaedeke (Griinder & Geschaftsfiihrer)

10:30 Neue Relevanz durch klimapolitische
Entwicklungen

11:00 Uhr  Ansatze zur Marketing- und
Vertriebsoptimierung aus Behavioral
Economics Sicht

11:30 Uhr  Austausch zu den Inhalten des

Dr. Oliver Gaedeke Niklas Geib

Geschaftsfihrer Consultant

Oliver.Gaedeke@siriuscampus.de Niklas.Geib@siriuscampus.de

Direkt: +49 152 38 24 66 40 Direkt: +49 152 38 24 66 43
Monitors zur Klimawende 2022
Moderation: Dr. Oliver Gaedeke
12:00 Uhr  Ausblick & Verabschiedung
Ort MS Teams
Die Einladung zur Konferenz richtet sich ausschlieBlich an Energieanbieter.
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Die Konferenz richtet sich an Verantwortliche aus dem Marketing,
Vertrieb, Research- und Produktentwicklung

Konferenzinhalte

= In der Konferenz ,Investitionsentscheidungen fir energetisches Sanieren” fokussiert sich das Sirius Campus Team auf die
aktuellen Chancen im Bereich der energetischen Sanierung und dem Energiesparen.

= Mit unseren Forschungsergebnissen und Marktbeobachtungen aus dem ,Monitor zur Klimawende 2021" stellen wir
zentrale Erkenntnisse flir die Bewerbung, Beratung und Angebotsgestaltung rund um die private und gewerbliche
Gebaudesanierung dar.

= Dabei werden wir die folgenden zentralen Fragen fiir eine Marketing- und Vertriebsoptimierung beantworten:
= Was steigert das erste Interesse an energetischen Sanierungen bei privaten und gewerblichen Entscheidern?
= Wie kédnnen Anbieter die unterschiedlichen Zielgruppen optimal ansprechen?

Welche relevanten Trigger sind im Entscheidungsprozess, vor allem in der Beratung zu berticksichtigen, damit es tatsachlich zu einer
Investition kommt?

Mit welchen HUrden mussen Anbieter rechnen und wie lassen sich diese entkraften?
Wie wirkt die Produktgestaltung auf eine Investitionsentscheidung?

= Mit der Konferenz sprechen wir Energieanbieter, Gerdthersteller sowie Finanzdienstleister inkl. Forderbanken an.
Die Inhalte richten sich an Verantwortliche aus dem Marketing, Vertrieb, Research- und Produktentwicklung.

= Die Konferenz ist auch eine ideale Fortbildung fiir Mitarbeiter:innen.

Sirius
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In den telefonischen Gesprachen mit interessierten Forderbanken,

Energieunternehmen und Finanzdienstleistern haben sich bereits erste
Fragestellungen ergeben

Erste Themensammlung nach Telefonaten

(Wie kommen Handwerker mit den\
Wie kommuniziere ich unser neuen Anforderungen zurecht?
Beratungsangebot / unsere Sichtwort: Kombination mehrere
Finanzierungsforderung am besten?

Gewerke, Beratungseffizienz,
Beratung zu staatlichen

Mﬂl Lieferketten, etc. j
Wie hat sich das Potenzial in den

letzten 12 Monaten verandert? Wie
erreiche ich eher passive Kunden?

Wie motiviere ich Kunden aus dem
Gebaudebestand fur eine Investition?

Wie stehen die Deutschen Uberhaupt
zum Thema Energiesparen?

Mai 2022
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Sirius Campus plant eine FortfUhrung des ,Monitor zur Klimawende”
iIn 2022 und fokussiert sich auf weitere neue Ansatze rund um die
Marketing- und Vertriebsoptimierung
Ausblick ,Monitor zur Klimawende 2022"

= Fir die Planung des Monitors zur Klimawende 2022 laden wir die Teilnehmer
ein, ihre aktuellen Herausforderungen und Fragestellungen einzubringen.

= Aufgrund unserer Marktbeobachtung sind folgende, teilweise neue
Handlungsfelder fir eine genauere Untersuchung von groBBer Bedeutung.

/ Zeitreihenbetrachtung ab 2020 \ /Neue Inhalte in 2022 (erste Uberlegungen)\

= Anlasse und Motive einer Sanierung » Individuelles Einkauf- und Mobilitatsverhalten mit
= Realisierungen und Planungen energetischer Blick auf Nachhaltigkeit und CO2-Reduktion
Sanierungen fur 4 MalBnahmenbereiche = Einstellungen und Beurteilungen von Regulierungen
= Bekanntheit von Forderungen und deren rund ums Energiesparen
Institutionen = Optimale Angebotsgestaltung entlang von einzelnen
= Bekanntheit von Beratungsorten Produkt- und Servicemerkmalen inkl. des Preises
= Erlebte Ansprachen und Nutzung von = Nutzung und Beurteilung von Websites
Beratungsorten = Bedenken von KMUs und Wohneigentiimer
= Bereitschaft und Interesse an E-Mobilitat identifizieren
= KMUs: Interesse und Erfahrung mit kommunalen

\ / \ Projekten zum Energiesparen /

SIFIUS
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Anhand der Heuristiken von Energiemarktkunden lassen sich
Ansprache, Beratung und Angebote wirksamer gestalten

. . . . . » gelect
Select Typen (Entscheidertypologie auf Basis Behavioral Economics) D) typen
Sanierungsmarkt
4 .Ich achte sehr auf die Qualitat und E'genStand'ge Partner ,Gute Beratung und Ratschlage von h
den Preis, denn da gibt es auch viele = Experz‘en sind mir wichtig. Fir ein Rund-
Pfuscher und Mondlpreise. Am um-sorglos-Paket darf eine
meisten lohnt es sich fir mich durch energetische Sanierung auch etwas
meine Eigenleistungen.” mehr kosten.”
\ 7 7 J
8 34
Gesamtmarkt in %
r 20 38
. , . Vo rsichtige Optimierer .Ich bin genaustens lber Forderungen
’2)5.,6/.0:” e_'nerg etlscl?e: Sanée;un%/en ~ ~ und Technologien informiert. Wenn sich
e //’?7”[5?7 runsicher, or " a4 des “ : die Investition rechnet, bezahle ich auch
sgmv? h//St' < or/e/?z‘/eri/mlcc/' a//7( en fir hohe Qualitat und guten Service.
\ mpreniungen meiner Hanawerker. G " Oder ich packe selbst mit an.”
Basis: alle, Angaben in %, mehr Informationen unter www.select-typen.de
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Anmeldung zur Online-Konferenz ,Investitionsentscheidungen
fir energetisches Sanieren” am 22.6.2022 von 9:30 bis 12:00 Uhr

Anmeldung bitte als Scan an info@siriuscampus.de

Die Konferenzteilnehmer erhalten einen Einblick in Forschungsergebnisse aus dem ,Monitor zur Klimawende 2022" und
Handlungsempfehlungen fir Marketing, Beratung und Angebotsgestaltung. Dazu wird auch ein Handout bereitgestellt.

Fur die Teilnahme erheben wir deswegen eine Gebihr in Hohe von 290 Euro fir den ersten Teilnehmer und 190 Euro fir jeden weiteren
Teilnehmer. Die Rechnungsstellung erfolgt bei Teilnahme im Anschluss an die Konferenz.

= Fir Teilnehmer an der Mehrbezieher-Untersuchung ,Monitor zur Klimawende 2021" ist die Konferenzteilnahme kostenfrei.
= Bei Teilnahme an der Mehrbezieher-Untersuchung ,Monitor zur Klimawende 2022" wird die Konferenzgeblhr angerechnet.

Bei Riickfragen zu unserem Angebot sprechen Sie gerne den Untersuchungsleiter Niklas Geib an (Kontakt siehe Seite 2).

1. Teilnehmer

Name, Vorname: E-Mail:
Abteilung / Position: Tel.:
2. Teilnehmer
Name, Vorname: E-Mail:
Abteilung / Position: Tel.:
Unternehmen: Datum:
StraBe, Nr.: Stempel:
PLZ Ort: Unterschrift:
Alle Preise verstehen sich zzgl. der ges. MwsSt. Sirius
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Entscheidungsprozesse mit Behavioral Economics optimieren
und Erfolge ernten

Uber Sirius Campus
Wirksame Angebote : _ Kumflen /
entwickeln - entschieden
v — machen

Aufmerksamkeits- Kauf- und Preis-
starke Ansprache bereitschaft

f
gestalten e " “v i n steigern

K\aufe“ntschfidungen mit den Select
Typen einfacth und wirksam gestalten.

R

Absatz und ‘
Ertrag steigern M
sirius

www.siriuscampus.de und www.select-typen.de
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Verkaufst du noch oder gestaltest du
schon den Entscheidungsprozess
deiner Kunden?

Sirius Campus GmbH | Im Klapperhof 33¢ | 50670 K&In

info@siriuscampus.de | +49 221 42 330 200 | www.siriuscampus.de
Geschéftsfihrer: Christoph Miller & Dr. Oliver Gaedeke | Sitz der Gesellschaft: Koln | Handelsregister: HRB 94315 | Amtsgericht KoIn
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